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The Science of Persuasion
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Elek Marton

Borhalé Borkereskedés

Atlathatd, visszakdvethet6 és
automatizalt értékesités a
borkereskedelemben




Hatékony értékesités kulcsa eBook

Rgnds:zerezze ugyfeleit
Noyelje érbevételét
Sporoljon idoit

996-FT helyett most ingyen!

A hatékony értékesités kulcsa eBook segitségével
megdupldzhatod eredményességed. Gyakorlati Gtmutato,
ahhoz hogyan szerezz tobb bevételt ugyanannyi
érdekl6débdl. Tartalmaz egy Sales cheklistet is, amit azonnal
hasznélatba tudsz venni.

Név*

pl. Kovacs Jozsef

Cégnév*

pl. Kovacs és tarsa Kft

Email*

pl. jozsef@kovacskft.hu

Telefon*

pl. 06-30-123-4567

Miben segitene neked a CRM?

Letoltom az eBook-ot! »

www.minicrm.hu/ebook
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