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Milyen üzleti modelleket ismersz?
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Album Dal Ingyenes + Ads
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EUR 9,99/hónap
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Költségek 
tervezése

Milyen költségtételeket 
ismersz? 

Létező vállalkozásoknak: 
mi merült fel, amire az 
elején nem gondoltál?

Induló vállalkozásoknak: 
milyen költségekre 

számítasz?



Költségek típusai

● Egyszeri
● Havi
● Éves

● Óradíjas (ügyvéd)
● Fixdíjas (FB szakértő, eszközök)
● Árbevétellel arányos (könyvelő, 

adók)
● Használattal arányos (könyvelő, 

szerver hosting)



Bevételek

Több lábon álló modell > Egyetlen bevételforrás

Lehet több típusú bevétel és/vagy különböző vevő 
szegmensek is.









https://edu-simulation.com/

https://edu-simulation.com/


Mire figyel A Befektető?

Business Plan 1.0 → első benyomás

5 éves terv?!



Top 5 kérdés befektetőktől

1. Ha most adnánk X milliót, mire költenéd?
→ pénzügyi terv

2. Mennyit költöttél rá eddig? → korábbi adatok
3. Mennyit költ havonta a cég? → burn rate
4. Mikor lesz nyereséges, mikor lesz breakeven?
5. Mi a tulajdonosi háttér? → %-ok



Fontos mérőszámok

CAC - Customer Acquisition Costs
LTV - Lifetime Value

Burn Rate
Churn



Fontos mérőszámok 2

EBITDA - Earnings Before Interest, Taxes, 
Depreciation and Amortization = Net Income+ 
Interest+ Taxes+ Depreciation+ Amortization 

Profit margin = (Net Sales - Expenses) / Net Sales



Kérdések, kapcsolat

http://bit.ly/penzugyiterv

/vreti - virag@cabsolutely.co
/tamastuske - tamas.tuske@viddl.hu

http://bit.ly/penzugyiterv

